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« Etre titulaire d'un dipléme bac+3 ou d'un titre jugé équivalent . ) )
« Testdaptitude a la gestion: Score IAE Message, Tage-Mage, GMAT, GRE, SAT Cette formation est accessible en apprentissage

* Merite academique
* Projet professionnel

Les candidats declares admissibles a l'issue de l'examen de leur dossier participent a un entretien. . MaSter Marketlng, Ve nte

Tarifs : Droits nationaux, spécifiques ou différenciés en fonction du régime d'inscription (voir site web) Pa rcou rs

MARKETING ENTREPRENEURIAT

Formation Initiale | Formation Continue | Alternance (apprentissage ou contrat pro) h

DEBOUCHES ET EVENEMENTIEL SPORTIF
: m;:fegtei?gentetgestlon de produit » |

* Strategie commerciale

* Direction de magasin

* Management de larelation clientéle
* Organisation d'evenementiel

ADOSSEMENT A LA RECHERCHE

Laboratoire Groupe de Recherche en Management (GRM) e *
Le Groupe de Recherche en Management (GRM) est le laboratoire entiérement @

dédié a la recherche en Management (Section 06 du CNU - Sciences de Gestion) de
['Université Cote dAzur. Groupe de Recherche

en Management
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COMPETENCES CLES ACQUISES

Master Management

PARCOURS Maitriser parfaitement les techniques de communication et de marketing

MARKETING, ENTREPRENEURIAT e
ET EVENEMENTIEL SPORTIF e e T

Organiser un événement sportif et sa digitalisation;

PRESENTATION

Ce parcours de la mention « marketing, vente » a pour objectif de former les étudiants issus de
filieres généralistes désireux dacquérir une spécialisation professionnelle dans le domaine du
marketing du sport, de ['événementiel sportif et de 'entrepreneuriat appliqué au secteur du sport.
Ces compétences complémentaires présentes dans le méme master témoignent de 'évolution
du secteur sportif qui se professionnalise. Les clubs sportifs recherchent des collaborateurs
marketeurs maitrisant les médias sociaux. Les fédérations sportives et les collectivités publiques

®
Le 0 de Ia formatlan sont demandeuses de spécialistes de |'événementiel sportif. Les entreprises liées au monde

du sport (distribution, remise en forme, ...) veulent des managers possédant l'ensemble de ces
competences eny ajoutant la dimension entrepreneuriale.
Cette formation est issue d'un programme
exust’ant dgpuns plus de 15 ans dont la bonne 1 année
réputation (Top 10 dans le classement
SMBG-Eduniversal des meilleurs
programmes catégorie sport depuis 5 ans)

Semestre 1 Semestre 2
160h 146h

Sport and social organisations Développer et gérer des projets en évenementiel

a permis de fOrger un réseau pFOfESSionnel L b - K Etablir les orientations stratégiques de sportif

bénéficiant aux étudiants. = lentreprise Mobiliser des savoirs hautement spécialisés
Entreprendre et financer un projet sportif Contrat d'apprentissage
Concevoir et piloter la strategie marketing et de de professionnalisation'

La professionnalisation est accrue par , communication des organisations sportives ou
Analyser et animer les ressources humaines

la possibilité d'effectuer un contrat dans le sport Stage (4 & 6 mois) pour la formation initiale
d'apprentissage (ou de professionnalisation Concevoir et manager innovation dans le sport
de 2 ans).

2%me année
Semestre 3 Semestre 4
360h 135h

Agir dans un cadre sportif reglementé Projet prafessionnel et derecherche |l

Impulser le développement durable par le sport Contrat d'apprentissage
Piloter et responsabiliser les parties prenantes de professionnalisation'

du sport ou

Mobiliser les outils marketing et numerique
dans le Sportg i Stage (6 mois) pour la formation initiale

Piloter les activités commerciales dans le
domaine sportif




